
 
 

IDC 评定埃森哲及埃维诺为微软企业级应用实施和服务领导者 

 

 

《IDC MarketScape 全球微软企业级应用系统实施服务生态系统》的报告（文件编号：US43072917e）评估了 10 家领先的微软全

球企业供应商的应用系统实施服务，由于埃森哲与埃维诺的战略（包括全方位的市场战略）和微软服务能力紧密地融合在一起，所以

该报告将它们作为一个实体进行评估。埃森哲及埃维诺得到了客户的高度评价，这基于很多因素，其中包括客户的极佳反馈和两家公

司实现目标的杰出洞察力，胜任力和创新力。 这是 IDC MarketScape 连续第二次将埃森哲和埃维诺认定为该类别的领导者。 

 

 
 

埃森哲首席技术与创新官兼埃维诺董事长 Paul Daugherty（保罗·多尔蒂）表示：“凭借扎实的业务能力和良好的客户满意度，埃维

诺和埃森哲在过去 10 年来每年都荣获微软年度合作伙伴大奖。两度被 IDC MarketScape 评为领导者，充分证明了埃森哲和埃维诺在

微软技术战略、能力和服务方面为客户创造了独特的差异化体验。埃森哲和埃维诺始终致力于协助客户在微软生态系统中上实现数字

化转型。” 

  

埃维诺首席执行官 Adam Warby（埃达姆-沃比）说：“作为埃森哲和微软的合资公司，埃维诺定位于利用微软技术，帮助客户充分

挖掘数字化世界的潜能，通过云，数据，人工智能和混合现实技术，协助企业获得成功。” 

 



关于IDC MarketScape 

IDC MarketScape供应商分析模型可概括出特定市场ICT（信息与通信技术）供应商的竞争适应度。其研究方法运用了基于定性和定

量标准的严格的评分机制，通过一张图表反映出供应商在特定市场的状况。IDC MarketScape提供了一个明确的框架，可透彻地比较

IT和电信供应商的产品、服务、能力、策略及当前和未来的市场成功因素。该框架也为技术购买者提供了对现有和潜在的供应商优势

和劣势进行的360度评估。 

 

关于埃维诺 

埃维诺是埃森哲LLP与微软公司于2000年携手成立的合资企业，在22个国家拥有25, 000名专业人员，现在其大部分股权归埃森哲所

有。埃维诺结合微软技术的洞察力、创新性及专业知识，为客户提供商业技术解决方案、云技术及托管服务，帮助他们从今天的数字

化世界中获取价值。埃维诺员工帮助全球数以千计的各个行业的企业提高业务灵活性、员工工作效率以及客户忠诚度。埃维诺结合全

球专家资源来为我们的客户提供业务、技术以及行业经验的集成，通过行业化的交付模式、先进的科技以及灵活的部署模式来帮助客

户实现高质量的解决方案，包括本地部署，云端部署，以及托管服务等模式。 

 


